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Communiqué de presse 

Opfikon, le 16 novembre 2022 

 

Sunrise Business lance une nouvelle offre pour les startups  

 

• Sunrise Business se positionne sur le marché en mettant en œuvre dès maintenant une 

stratégie offensive visant à répondre aux besoins spécifiques des nouveaux entrepreneurs. 

• Sunrise Business lance sur le marché le nouveau flexContract qui réduit la durée du contrat à 
six mois. Cette offre s’adresse spécifiquement aux startups qui souhaitent une flexibilité 

maximale à un prix équitable.  

• En plus du flexContract, les startups bénéficient d’autres prestations digitales et d’offres 

partenaires supplémentaires. 

 

Sunrise Business met en œuvre  une stratégie offensive sur le marché afin de mieux répondre aux besoins 
spécifiques des nouveaux entrepreneurs. L’objectif est de les aider de manière optimale à relever les défis liés 

au poste de travail mobile et numérique pendant et après la phase de création de leur entreprise. À cette fin et 
pour marquer le début de cette stratégie offensive, Sunrise Business lance sa nouvelle offre flexContract pour 

Internet et le réseau fixe. Dans le cadre de cette offre, les startups bénéficient d’une durée de contrat de six 

mois, une offre unique en Suisse à ce jour, tout en bénéficiant de prix attractifs pour Internet et le réseau fixe.  

«Avec cette offre stratégique, nous nous adaptons à l’environnement agile, moderne et dynamique des 

startups et aux exigences qui en résultent. À l’avenir, elle sera régulièrement complétée par d’autres 
prestations déterminées en fonction des besoins des noveaux entrepreneurs, notamment grâce à nouvelles 

offres de partenaires pour les soutenir dans leur développement», se réjouit Robert Redeleanu, Chief Business 

Officer de Sunrise. 

Les prix pour la nouvelle offre flexContract de six mois commencent à CHF 54.90/mois pour Up Internet M. 

Pour Up Internet L, les startups L CHF 64.90/mois et pour Up Internet Business+ CHF 84.90/mois. Ces prix 
sont valables même après la fin de la durée contractuelle de six mois et offrent aux jeunes entrepreneurs une 

flexibilité maximale. 

 

Élargissement de l’éventail de prestations avec l’ajout d’offres partenaires 

De plus, les nouveaux clients commerciaux Sunrise dont l’inscription au registre du commerce remonte à moins 
de 24 mois reçoivent, lors de la conclusion d’un contrat Internet, un bon d’une valeur de CHF 500.– pour la 

plateforme de développement d’applications de Zappter. Ce bon peut être utilisé afin de développer une app 

mobile ou pour réserver un entretien conseil.  

Les autres prestations de base comprennent, entre autres, la joignabilité 24h/24 des conseillers et de 

l’assistance technique Business, ainsi que la mise en service et l’installation gratuites de la solution Business ou 
encore l’accès simplifié au réseau Sunrise Business Partner et aux technologies d’innovation concernant 

Security, l’IoT ou la 5G. 

 

Vous trouverez de plus amples informations sur la nouvelle offre Sunrise Business pour les startups ici: 

sunrise.ch/b2b/start-up 
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